
CO&

受講者数

2,000 ⼈
突破
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会社や店舗の売上⽬標の達成ができない

⼈としては良いのだが営業の数字がついてこない

他の研修を受けても成果が出ない社員がいて
もう無理なんじゃないかと感じている

Service Information
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こんな⾵に感じてはいませんか？

売れる営業マンに依存してしまっている



Service Information
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他の⽅法だとこんな問題が起きてしまう可能性があります

⼀般的な営業研修や社内だけで指導した場合

⼀般的な営業研修会社 社内だけで指導座学研修のみ

厳しめの管理や指導が多く

萎縮してしまう

知識として学んで終わりで

⾏動に繋がらない

トップセールスマンに依存し

売れない社員は置いてけぼり

残念ながら、社員のやる気も業績も下がってしまう...
・・・・・・・
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What’s Shine Labo WANPAKU ?

当社の存在価値



研修導⼊前 研修導⼊後

Service Information
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当社の「CO&TEAM」は、やる気も業績もダブルで上がる！

当社の「CO&TEAM」を導⼊させていただいた企業様では、社員の皆様の
業務に対するやる気のアップと、成約率が平均2.5倍となる業績アップの両⽴を実現しています。

スタッフの意識が変わって
成果も変わりました！

諦めかけてたあの社員が
こんなに売れるなんて！

売れない、やる気のない問題社員でも...

やる気も営業成績もぐんぐん上がる！



Service Information
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なぜ、「CO&TEAM」では営業のスター⼈材を⽣み出せるのか？

集合研修で実践的なセールススキルをお伝えするだけでなく、社員それぞれの能⼒‧やる気を
引き出す個⼈の課題解決と職場環境づくりを⾏うことで、驚異的な成果が出ています。

社員個々⼈が輝き、会社全体が輝く職場に！

個⼈の課題解決 集合研修/場づくり



Service Information
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他の選択肢との違いを⽐べてみてください

受講して終わり 研修提供できない⼈多い受講して終わり

組織のみ 個⼈のみ組織のみ

実施しない コーチングできない⾼圧的で社員萎縮

経験値低い 若⼿のため経験値低い

研修のみのため不可 売れてる社員のみ効果有

⼈による

成約率2.5倍/9割超満⾜

両⾯解決

個別の課題解決効果⾼い

現場経験/指導実績豊富

戦⼒化実績多数 ⼈による



Service Information
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他の選択肢との違い

組織＆個⼈
両⾯解決

やる気＆業績
ダブルアップ

組織のみ

業績のみ

⼀般的な
研修会社

⚠�売れない社員は置いてけぼりにされる

⼤⼿
研修会社

⚠�担当者は営業素⼈の若⼿が多く経験不⾜
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Cases

導⼊実績紹介



Service Information
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20業種180社、延べ2,000名以上の⼈材育成実績があります

受講者数

2,000 ⼈
突破

【導⼊実績業種⼀覧】

コスメ販売業、アパレル販売業、塗装⼯事建築業、不動産売買仲介業、不動産買取販売業、不動産賃貸仲介業

ハウスメーカー、IT企業、事務⽤品販売業、コンサルタント業、ガラス製造業、コンクリート製造販売業、

⾷品メーカー、アウトドア製造業、住宅設備製造販売、⼈材派遣、教育サービス、アプリ制作業

エステ業、葬祭業など、...他多数
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成功事例の⼀部をご紹介します

2年間⾚字続きだった社員が、

半年で4倍(約3,200万円)の
売上を達成！

27歳�男性�不動産売買仲介�営業

⼊社半年で８棟を受注
営業部のリーダーに昇進！

23歳�⼥性�住宅販売�営業

不良債権と⾔われた社員が

9ヶ⽉で2,000万円受注!
営業部のエースにまで成⻑!

26歳�男性�IT企業�営業

2年間、⽬標未達だった営業が

6ヶ⽉連続で⽬標達成し、
トップ営業に！

33歳�男性�住宅販売�営業

コミュニケーションが苦⼿で
受け⾝だった社員が

3ヶ⽉で
プロジェクトリーダーに！

32歳�男性�建築事務所�設計⼠

離職率42％だったメーカーが

6ヶ⽉で離職者がゼロに！

45歳�男性�製造業�管理職
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喜びの声をご紹介します

⾃信もついて
最近明るくなったと
妻に⾔われました！

⽬標の数字が
2.5倍になって
給料も増えました！

3年連続未達⽬標が
今年度は達成が
⾒えてきました！
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About us

会社紹介



Service Information

©�Copyright��Encoach�Inc.

会社概要/代表プロフィール

1974年11⽉�南⽶ボリビア⽣まれ。⼩中⾼と⿅児島で過ごす。
 18歳でプロボクサーデビュー3勝3KO、その後⾝体を壊して引退。
23歳から9年間飲⾷業に従事。最短最速で店⻑に昇格するも、仕事が強
引すぎてスタッフが出勤しなくなるなど挫折を経験。⾏動⼼理学を学
び実践することで職場環境は改善され、連続黒字記録を樹⽴。32歳か
ら不動産売買営業に転職するも、3年間最低成績の⾚字社員。再度⼼理
学を学び直したことで成績は急上昇、3年連続で売上20億円以上のトッ
プセールスを達成し、管理職に昇格。不動産業界で10年超のキャリア
を積み、43歳で独⽴。
 現在は、不動産営業で培った営業＆マネジメント経験と⻑年の研究
実践を繰り返してきた⾏動⼼理学を活かして、できない社員をスター
社員に変える⼈財育成の専⾨家/企業研修講師として活動中。

■�商 号
株式会社Shine�Laboわんぱく

■�所在地
〒530-0028
⼤阪市北区万歳町3-12�萬栄ビル3階

■�設⽴
2022年3⽉14⽇

■�WEBサイト
https://shine-labo-w.com/ 

■�適格請求書発⾏事業者登録番号
T5120001244521

荒⽥ 忠輝

株式会社Shine Labo わんぱく
代表取締役
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Service

サービス内容



Sales Training

1to1 Coaching
Management

Training

�業研�

�理�研�1to1
コーチング

Sales Training

Management
Training

1to1 Coaching

Service Information
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サービス内容

集合研修で実践的なセールススキルをお伝えするだけでなく、
社員それぞれの能⼒‧やる気を引き出す個⼈の課題解決と職場環境づくりを⾏うのが特徴です。



具体的なセールススキルを⾝に

つける前に、仕事に向き合う上

でのマインドセットや⽬標設定

などを実施します。

お客様の現状抱えている悩みや

課題をあぶり出していく質問の

仕⽅についての⼿法をお伝えし

ます。（ロープレ実施）

磨いた質問⼒を駆使してお客様

が抱えている課題の根本を特定

し、具体的な提案をするプレゼ

ンスキルを⾝につけます。

Service Information
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初期研修の締めくくりとして、

これまでの実践による成果に対

して表彰式‧オリエンテーショ

ンを実施します。

サービス内容：営業研修� -�初級研修カリキュラム�-

「営業研修」では、営業社員としての揺るぎないマインドセット作りからヒアリング/プレゼン
という重要なスキルなどを現場ですぐ実践して売れる超具体的な内容に落とし込んで提供します。

STEP 00 STEP 01 STEP 02 STEP 03 

学習メール配信

週3回ペース

※別�オプションになります。



Service Information
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サービス内容：1to1コーチング

「できない/売れない」 営業マンが⽣まれてしまう原因は、「適切なセールスのやり⽅を習得
していない」のはもちろんのこと、「個々⼈の課題の解決ができていない」からなのです。

個⼈的な悩みを解決し
たり、個⼈に合わせた
具体的なアドバイスを
実施すると...

集合研修を受講しても
個⼈の具体的な課題が
解決されず放置すると...

1to1を実施した場合

1to1を実施しない場合

成果が
出ない...
やる気も
下がる...

やる気も
成績も
アップ！

全員と丁寧に実施します



Service Information
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サービス内容：管理職研修

営業社員の⽅々がより成果を出しやすくなり、組織チーム全体の意識や⽣産性を上げるには
管理職の⽅々の関わり⽅が⾮常に重要ですので、その⼿法を伝授する研修を実施します。

編集前

NGな関わり⽅

正しい1to1ができれば...

マネジメントが楽になる！

わざわざ指⽰しなくても
⾃発的な部下が増える！

社員が⾏動にフォーカス
できる！
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Course

コース紹介



Service Information
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STEP 01 知らないことはできない

STEP 02 わかっているけどできない

STEP 03 意識すればできる

STEP 04 無意識でもできる
知識

経験

反復

3ヶ⽉ 6ヶ⽉ 12ヶ⽉

【初期研修】
・マインドセット・⽬標設定
・営業の基礎・質問/提案⼒�...

【実践研修】
・質問⼒強化研修

【応⽤研修】
・現場同⾏・クレーム対応研修
・チームディスカッション

仕事に向き合うやる気や営業に関する
基本的な知識スキルを⾝につけられる

ヒアリング⼒を徹底的に⾝につけ
営業スキルを⾼度に⾼めていける

営業スキルを完全に習得し
組織がやる気に満ち業績拡⼤へ！

実
施
項
⽬

効
果

学
習
�
�
�
�
�

サポートスケジュール ※個別の状況によって時期や内容が変更になる場合があります。

弊社は、やって終わりにはならず、習得した知識や仕事への向き合い⽅などを最終的に
社員各⾃が無意識的に実践できるレベルにまで落とし込む学習メカニズムを採⽤しています。
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こんな⽅におすすめ

⽀援期間

週３回メール学習配信

対応項⽬

業務へのやる気と基礎営業⼒を
まずは⾝につけたい⽅

基礎から実践的な質問⼒まで
しっかり強化していきたい⽅

３ヶ⽉ ６ヶ⽉ １２ヶ⽉

◯

基本価格

完全に営業⼒を各⾃が習得し
やる気と業績両⾯UPさせたい⽅

営業初期研修

コース紹介

1�to�1個別コーチング

質問⼒強化実践研修

応⽤研修

ロープレ実践研修

◯ ◯

商談同⾏

⽬標設定研修

管理職研修

ディスカッション

営業初期研修 1�to�1個別コーチング

質問⼒強化実践研修

応⽤研修

ロープレ実践研修

商談同⾏ ディスカッション

営業初期研修 1�to�1個別コーチング

質問⼒強化実践研修

応⽤研修

ロープレ実践研修

商談同⾏ ディスカッション

※�研修にかかる交通費⽤、宿泊費⽤は別途実費精算となります。

※�価格は税抜表⽰です。

（税抜）

（税抜）

（税抜）
半年継続特別割

��OFF
1年継続特別割

��OFF

1ヶ⽉当たりの⾦額

別途オプション

別途オプション

別途オプション

別途オプション

別途オプション

別途オプション


